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申込締切 対象 定員

顧客が商品やサービスを購入する決め手となった理由を示す
「顧客価値」や、近年のデジタル時代におけるマーケティングの
基礎的な戦略の変化について学びます。

県内企業・団体の経営者、
個人事業主、お勤めの方など 30名

マーケティングDX基礎編 
～顧客価値の本質を探る～

マーケティングDX基礎編 
～顧客価値の本質を探る～



「DXリテラシー標準」は、ビジネスパーソン一人ひとりがDXを自分ごとと捉え、
変革に向けて行動できるようになるための学びの指針として、経済産業省が策定したものです。

本講座の
ねらい

1.顧客価値が何かを理解できるようになる

2.自社の顧客価値を説明できるようになる

3.今後のマーケティング戦略をイメージできるようになる

講師カリキュラム
■ マーケティング基礎
　・マーケティングの全体像
　・顧客価値とは何か

■ デジタル時代のマーケティング
　・マーケティング戦略
　・マーケティング戦術
　・KPIについて
　・デジタル時代の変化

●PC、またはタブレット端末等をご用意の上、ご自身でインターネットに接続の上、ご参加ください。

●講座はzoomにて行いますので、ご不安な方は事前に接続テスト等を行った上で、ご参加ください。 （参考）
zoomテストミーティング：http://zoom.us/test

オンライン受講に向けて

細越一平

大手企業や成長スタートアップでの
デジタルマーケティング推進実績多数。
同時に仙台市等の地方都市で初学者
向けのマーケティング講座の講師など
も務め、これまで100名以上を育成。
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